Практична робота № 4
Оцінка структури витрат та ціни конкретного продукту 

за методом «витрати-плюс»
Мета:

· навчитися обчислювати витрати на виробництво та собівартість одиниці продукції;
· визначення ціни продукції методом «витрати-плюс» та обчислення валового доходу і прибутку підприємця;
· визначення постійних та змінних витрат виробництва.
Хід роботи

Домогосподарка Тетяна мешкає біля місцевого ринку непродовольчих товарів. Вона вирішила виготовляти чебуреки і продавати їх невеличкими партіями працівникам ринку. Зареєструвавшись як підприємець – фізична особа. Тетяна взяла кредит із зобов’язанням щомісяця повертати 250 гривень упродовж двох років із сплатою відсотків. Вона купила на ці кошти газову плиту і кухарське приладдя, орендувала кімнату у торгівельному центрі за 800 гривень на місяць, найняла помічницю із зарплатнею 2500 гривень. Тетяна підрахувала, що виготовлення 100 чебуреків потребуватиме 200 гривень витрат на борошно, яйця, сіль, м’ясо та цибулю. Крім того, їй слід щомісяця сплачувати комунальні послуги – 400 гривень і податки – 300 гривень. Провівши невеличке маркетингове дослідження Тетяна з’ясувала, що попит на чебуреки дозволяє планувати випуск 3000 чебуреків на місяць.  
Завдання 1.  Допоможіть Тетяні скласти прогноз місячних витрат за таблицею.
	№
	Статті витрат
	Сума, грн. на місяць

	1
	Оплата кредиту
	

	2
	Оренда приміщення
	

	3
	Оплата комунальних послуг
	

	4
	Зарплата помічниці
	

	5
	Сировина необхідна для виробництва 3000 чебуреків
	

	6
	Витрати до оподаткування
	

	7
	Податки
	

	8
	Всього
	


Дайте відповіді на питання:
1) Які з наведених витрат чебуречної є постійними, а які змінними? Запишіть суму:

· постійні витрати:







· змінні витрати: 







2) Чому податки враховуються при обчисленні собівартості продукції?




























3) Яка буде прогнозована собівартість виробництва одного чебурека?
Собівартість чебурека до оподаткування:







Собівартість чебурека після оподаткування:






(Вірна відповідь  - 3 бали)

Завдання 2.  Враховуючи те, що Тетяна починає бізнес, для одержання прибутку їй необхідно визначити ціну, за якою слід продавати чебуреки.
Метод встановлення ціни «Витрати-плюс»: метод передбачає до собівартості одиниці продукції додавати прибуток у вигляді 10-30% частки собівартості (рентабельності)

Ціна = Собівартість + Собівартість • Рентабільність

Середня рентабельність виробництва чебуреків становить 25-50%. Обчисліть можливі ціни продажу чебуреків Тетяною за різної рентабельності:
	Собівартість
	Рентабельність
	Ціна

	
	25%
	

	
	30%
	

	
	40%
	

	
	50%
	


Дайте відповіді на питання:

1) Яку ціну порекомендували б встановити Тетяні за чебуреки? 
















2) Яка ще інформація потрібна Тетяні для прийняття рішення щодо ціни продажу? 


























(Вірна відповідь  -3 бали)
3авдання 3. В результаті першого місяця роботи Тетяна реалізувала тільки 2640 чебуреків і виручила за них 12672 гривні валового доходу. Визначте:

1) Середню ціну реалізації одного чебурека 






2) Суму місячних витрат при умові виробництва 2640 чебуреків.
















3) Розмір:
· місячного валового прибутку 








· місячного чистого прибутку








4) Рентабельність виробництва:
· до оподаткування 










· після оподаткування 









 (Вірна відповідь  - 4 бал)

Завдання 4.  Поясніть на прикладі бізнесу Тетяни, якою могла бути ринкова ціна чебуреків і чому вона не продовала свої чебуреки за ціною 3,5 грн/штука або 6,0 грн/штука? За умов, що даний ринок є ринком досконалої конкуренції.




































































































(Вірна відповідь  - 2 бал)

